
 

 

Locquet Power & Light is gespecialiseerd in tijdelijke energie en 

verlichting op events, bouwwerven en industrie. We verhuren, verkopen en 

installeren hiervoor diesel generatoren, batterijsystemen, lichtmasten en 

alle nodige kabels en verdeelkasten. 

 

Als pionier in alternatieve stroomvoorziening op basis van waterstof, 

batterijen en solar frames kennen we een sterke groei in een energie 

markt vol uitdagingen. 

Schommelingen op de energie markt, vergroening van stroomopwekking, 

elektrificatie op de werf zijn hot topics en behoren tot de corebusiness van 

onze firma. 

 

 

 

 

 Je bent het eerste aanspreekpunt voor klanten en helpt hen bij het vinden van de juiste 

energieoplossing. Je luistert naar hun behoeften, adviseert en stelt offerten op 

 Aanmaken dossiers in ons ERP systeem 

 Ondersteuning van klanten A-Z 

 Beheer contactpersonen key-accounts

 Ondersteunen verkoop- en verhuurafdeling

 

 

 

 Bachelor of master opleiding marketing, communicatie, handelsingenieur 

 Tweetalig Nederlands/Frans, Engels : goede kennis (mondeling & schriftelijk) 

 Commercieel en communicatief ingesteld 

 Flexibel en stressbestendig (zeer wisselende prioriteiten) 

 Een goede kennis van digitale trends zoals SEO, email marketing is een troef 

 Zeer goede kennis MS Office 

 Enige ervaring in een soortgelijke functie 

 Een praktisch en punctueel persoon (hands-on mentaliteit)

 Voltijdse job met een competitief loon 

 Je krijgt de ruimte om initiatieven te nemen en je functie verder te ontwikkelen 

 Een grote zelfstandigheid 

 Je komt terecht in een dynamisch bedrijf waar we teamwork, resultaat- en klantgerichtheid 

hoog in het vaandel dragen 

 

 

INTERESSE? 
Mail zo snel mogelijk je cv met motivatie naar 

Inge.ghyselinck@locquet.com 

 


